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Приложение к приказу 


от «__» _ _  2019  года №______

Утверждена приказом ___________________
АО «Вагонсервис»

от «__» _ _ 2019 года №_______
Закупочная документация

по закупкам работ по капитально-восстановительному ремонту пассажирских вагонов способом тендера путем проведения конкурентных переговоров
(далее – Закупочная документация)
Закупочная документация разработана в соответствии с Правилами закупок товаров, работ и услуг акционерным обществом «Фонд национального благосостояния «Самрук-Қазына» и организациями, пятьдесят и более процентов голосующих акций (долей участия) которых прямо или косвенно принадлежат                                      АО «Самрук-Қазына» на праве собственности или доверительного управления, утвержденными решением Совета директоров акционерного общества «Фонд национального благосостояния «Самрук-Қазына» (далее – Холдинг) от 28 января 2016 года № 126 (далее – Правила закупок).
В Закупочной документации используются следующие основные понятия:

Система – веб-сайт Заказчика и Организатора закупок;
конкурентные переговоры – закупка работ способом тендера путем проведения конкурентных переговоров в соответствии с подпунктом 4) пункта 98-3 Правил закупок;
переговорная группа – коллегиальный орган, создаваемый Заказчиком/организатором закупок для выполнения процедуры проведения закупок способом тендера путем проведения конкурентных переговоров.


заявка на участие в закупе/конкурентных переговорах (Заявка) - пакет документов, предоставляемый потенциальным поставщиком-участником переговоров, включающий документы, подтверждающие его соответствие критериям отбора потенциальных поставщиков указанных в Закупочной документации и ценового предложения;

Фонд - АО «Самрук-Қазына»;
Холдинг - совокупность АО «Самрук-Казына» и юридических лиц, пятьдесят и более процентов голосующих акций (долей участия) которых прямо или косвенно принадлежат Фонду на праве собственности или доверительного управления.

Предмет закупок: работы по капитально-восстановительному ремонту пассажирских вагонов (далее – работы).

Заказчики закупок (наименование и местонахождение): 
АО «Вагонсервис», г.Нур-Султан, пр. Кабанбай Батыра 19;
Адрес электронной почты и номера телефонов для обращения потенциальных поставщиков в случае нарушения их прав в связи с проводимыми закупками: zakup-vs@mail.ru, +7 (7172)600483.
Организатор закупок (наименование и местонахождение) - 
АО «Вагонсервис», г.Нур-Султан, пр. Кабанбай Батыра 19.
Сумма, выделенная для закупок, в тенге, без учета НДС: 986 977 500 тенге 00 тиын, сумма по лотам указана в Приложении 1 к Закупочной документации.
Срок действия заявки на участие в конкурентных переговорах: 90 календарных дней с момента вскрытия заявок переговорной группой.

Размер обеспечения исполнения договора о закупках составляет 10% (десять) процентов от суммы договора. 

Банковские реквизиты для внесения обеспечения исполнения договора о закупках: 

АО «Вагонсервис»: БИН 040 240 005 450, ИИК KZ776010111000022423 в АО «Народный сберегательный банк Казахстана», КБЕ 16, БИК HSBKKZKX.
1. Содержание Заявки на участие в конкурентных переговорах


1. Представление потенциальным поставщиком Заявки - является формой выражения согласия потенциального поставщика выполнить работы в соответствии с требованиями и условиями, установленными Закупочной документацией.

Заявка на участие в конкурентных переговорах должна состоять из пакета документов, включающего в себя:

 
1.1 документы, подтверждающие его соответствие критериям отбора потенциальных поставщиков, согласно пункту 2 настоящей Закупочной документации. Пакет документов прошнуровывается, пронумеровывается сквозной нумерацией и скрепляется подписью и печатью потенциального поставщика;

1.2 ценовое предложение которое должно содержать информацию согласно пункту 3 настоящей Закупочной документации. Ценовое предложение прошнуровывается, пронумеровывается сквозной нумерацией, и скрепляется подписью и печатью потенциального поставщика.

Документы предусмотренные подпунктами 1.1. и 1.2. пункта 1, должны быть вложены в конверт, который запечатывается, и скрепляется подписью и печатью потенциального поставщика и на котором должна содержаться информация: о наименовании и реквизитах потенциального поставщика, предмет переговоров, дата и время конкурентных переговоров, номер(а) заявленного(ых) лота(ов) с обязательным указанием надписи «Заявка на участие в переговорах».
Заявки, поданные потенциальными поставщиками, подлежат регистрации в журнале приема Заявок ответственным Секретарем, путем присвоения входящего номера, даты и времени регистрации. Датой и временем принятия Заявки, отправленной по почте, будет считаться дата отметки входящего документа канцелярией Организатора закупок или дата и время регистрации приема Заявки от курьера.


Поступившие Заявки недоступны для просмотра Организатору закупок и переговорной группе до наступления даты и времени вскрытия Заявок потенциальных поставщиков, указанных в объявлении. 
Заявка, поступившая в адрес Организатора закупок после истечения установленного срока приема Заявок, подлежит отклонению Организатором закупок, которая регистрируется с отметкой «Просрочена» и не будет принята членами переговорной группы на рассмотрение.
2. Потенциальный поставщик в Заявке для участия в конкурентных переговорах обязан предусмотреть:

2.1 согласие потенциального поставщика – участника переговоров с условиями, видом, объемом и способом внесения обеспечения исполнения договора о закупках в размере 10 % от общей суммы договора в виде перечисления гарантийного денежного взноса на банковский счет, банковской гарантии по форме в соответствии с Приложением 3: приложить оригинал письма потенциального поставщика; 
2.2 согласие потенциального поставщика – участника переговоров с условиями и процедурой проведения конкурентных переговоров по форме в соответствии с Приложением 6: приложить оригинал письма потенциального поставщика;
2.3 обязательство потенциального поставщика – участника переговоров в заключении договора на предложенных в ходе проведения конкурентных переговоров условиях: представить оригинала письма в соответствии с Приложением 8;
2.4 сведения об ознакомлении потенциального поставщика с условиями внесения потенциального поставщика в Перечень ненадежных потенциальных поставщиков (поставщиков) Холдинга: представить оригинал письма в соответствии с Приложением 9;
2.5 техническую спецификацию (техническое задание) потенциального поставщика, которая должна соответствовать требованиям, установленным Приложениями 1, 2;

2.6 доверенность, выданная лицу (лицам), представляющему(им) интересы потенциального поставщика, на право подписания Заявки и документов, содержащихся в Заявке, за исключением первого руководителя потенциального поставщика, имеющего право выступать от имени потенциального поставщика без доверенности, в соответствии с уставом потенциального поставщика;

2.7 нотариально заверенную копию свидетельства или справки о государственной регистрации (перерегистрации) юридического лица или справку о государственной регистрации юридического лица, выданную регистрирующим органом по форме, установленной Министерством юстиции Республики Казахстан либо заявление потенциального поставщика, содержащее ссылку на официальный интернет источник (www.e.gov.kz) государственного органа, выдавшего свидетельство или справку, использующего электронную систему регистрации, для физических лиц, осуществляющих частное предпринимательство без образования юридического лица – выписку из государственного электронного реестра разрешений и уведомлений с указанием идентификационного номера уведомления о начале деятельности либо заявление потенциального поставщика, содержащее ссылку на Государственный электронный реестр разрешений и уведомлений (Реестр субъектов, подавших уведомление) либо  нотариально заверенную копию документа о регистрации в качестве субъекта предпринимательства, для временного объединения юридических лиц (консорциум) - нотариально заверенную копию соглашения о консорциуме и нотариально заверенные копии свидетельств о государственной регистрации (перерегистрации) участников консорциума; 
2.8 нотариально заверенную копию документа, содержащего сведения об учредителях: копию устава, утвержденного в установленном законодательством порядке, для юридических лиц, зарегистрированных на основании типового устава –копию заявления установленной формы о регистрации юридического лица (в случае участия консорциума представляется копия устава каждого юридического лица, входящего в консорциум), копию выписки из реестра держателей акций, выданную не более чем за 30 (тридцать) календарных дней до даты вскрытия Заявок,  а  также копию иного документа, содержащего сведения об учредителях, выданного в соответствии с законодательством;  

2.9 нотариально заверенную копию документа о назначении (избрании) первого руководителя потенциального поставщика (в случае участия консорциума представляется нотариально заверенная копия документа о назначении (избрании) первого руководителя каждого юридического лица, входящего в консорциум, а также нотариально заверенная копия документа, подтверждающего право подписания соглашения о консорциуме уполномоченным лицом каждого юридического лица, входящего в консорциум). 
Заявка составляется на языке в соответствии с законодательством Республики Казахстан. При этом Заявка может содержать документы, составленные на другом языке при условии, что к ним будет прилагаться точный нотариально засвидетельствованный перевод на язык Закупочной документации, и в этом случае преимущество будет иметь перевод.
Заявка должна соответствовать требованию к языку составления и представления Заявок, изложенному в Закупочной документации, а также срок действия Заявки должен соответствовать или быть не менее срока, установленного Закупочной документацией.


Потенциальный поставщик несет все расходы, связанные с его участием в конкурентных переговорах. Заказчик/Организатор закупок (переговорная группа) не несет обязательств по возмещению этих расходов независимо от итогов закупок способом тендера в соответствии с подпунктом 4) пункта 98-3 Правил закупок, путем проведения конкурентных переговоров.
3. Ценовое предложение участника конкурентных переговоров должно быть выражено в тенге и соответствовать следующим требованиям: 

3.1 ценовое предложение участника конкурентных переговоров должно быть оформлено согласно Приложению 5 и содержать:
- наименование и реквизиты потенциального поставщика – участника переговоров;
- учитывая условия настоящей документации, ценовое предложение потенциального поставщика должно быть представлено, с указанием общей/итоговой цены по лоту без учета НДС. 
- срок действия предложения должен быть не менее срока предусмотренного настоящей документацией.
В случае если ценовое предложение потенциального поставщика выражено в иной валюте, применяется курс Национального Банка Республики Казахстан на дату вскрытия Заявок, для приведения ценовых предложений к единой валюте в целях их сопоставления.

3.2. Оценка заявок будет осуществляться на основании общей суммы ценового предложения без учета НДС раздельно по лотам.

2. Изменение Заявок и их отзыв

4. Потенциальный поставщик не позднее окончания срока представления Заявок вправе:

1) изменить и (или) дополнить внесенную Заявку;

2) отозвать свою Заявку.
3. Вскрытие, рассмотрение Заявок и допуск потенциальных поставщиков к конкурентным переговорам по снижению цены и предоставлению дополнительных услуг
5. Переговорная группа вскрывает конверты с Заявками на участие в конкурентных переговорах в день, время и в месте, которые указаны в объявлении, размещенном в Системе. 
Заявка, представленная после истечения установленного срока приема Заявок, а также представленная с нарушением порядка оформления не вскрывается, подлежит отклонению Организатором закупок и возвращается потенциальному поставщику.

В случае отсутствия представленных потенциальными поставщиками Заявок по истечении установленного срока представления Заявок формируется протокол об итогах.

6. Заявки рассматриваются переговорной группой на предмет их соответствия требованиям пункта 2 Закупочной документации. Не отклоненные по основаниям, указанным в пункте 11 Закупочной документации, Заявки анализируются и оцениваются переговорной группой в целях формирования протокола допуска к переговорам. 

7. Заявки рассматриваются переговорной группой в срок не более                           3 (трех) рабочих дней со дня вскрытия Заявок переговорной группой. 
8.  Переговорная группа осуществляет рассмотрение Заявок в срок, определенный пунктом 7 Закупочной документации. 

В случае, если до даты и времени вскрытия не поступило ни одной Заявки от потенциальных поставщиков переговорной группой формируется протокол об итогах.

9. При рассмотрении Заявок переговорная группа вправе:

1) запросить у потенциальных поставщиков материалы и разъяснения, необходимые для рассмотрения и оценки Заявок;

2) с целью уточнения сведений, содержащихся в Заявках, запросить необходимую информацию у соответствующих государственных органов и юридических лиц.
10. Не допускается отклонение Заявки по формальным основаниям.

Формальными основаниями являются случаи, не указанные в пункте 11 Закупочной документации.

11. Переговорная группа отклоняет Заявку в случае:

1) признания Заявки несоответствующей требованиям, предусмотренным пунктом 2 Закупочной документации, за исключением случаев, несоответствия технической спецификации, когда потенциальный поставщик предлагает лучшие условия выполнения работ, а также лучшие характеристики работ;

2) если потенциальный поставщик является аффилиированным лицом другого потенциального поставщика, подавшего Заявку на участие в данной закупке (лоте);

3) если ценовое предложение потенциального поставщика превышает сумму, выделенную для закупки;

4) если ценовое предложение потенциального поставщика признано переговорной группой демпинговым согласно подпункту 3) пункта 69 Правил закупок;

5) если потенциальный поставщик либо его соисполнитель, либо юридическое лицо, входящее в консорциум состоит в Перечне ненадежных потенциальных поставщиков (поставщиков) Холдинга и (или) в Реестре недобросовестных участников государственных закупок и (или) в Перечне лжепредприятий.

Указанные основания для отклонения Заявок потенциальных поставщиков являются исчерпывающими.  
12. Не отклонённые по основаниям, указанным в пункте 11 Закупочной документации, Заявки оцениваются переговорной группой.

В случае, отсутствия у переговорной группы замечаний к содержанию Заявок формируется протокол допуска к переговорам. 

13. Допуск потенциальных поставщиков к конкурентным переговорам по снижению цены оформляется на бумажном носителе в виде протокола, который должен содержать следующие сведения:
1) о поступивших Заявках потенциальных поставщиков;

2) о сумме, выделенной для закупки, предусмотренной в плане закупок без учета НДС; 

3) об отклоненных Заявках с указанием детализированных оснований отклонения;

4) о потенциальных поставщиках, чьи Заявки не отклонены;

5) сведения о направлении в соответствии с пунктом 9 Закупочной документации запросов потенциальным поставщикам, соответствующим государственным органам, физическим и юридическим лицам;

Протокол об итогах процедуры допуска к переговорам по снижению цены подписывается членами переговорной группы и её секретарём.
14. Организатор закупок в срок не позднее 1 (одного) рабочего дня со дня подписания протокола допуска к конкурентным переговорам по снижению цены обязан направить данный протокол всем участникам - потенциальным поставщикам, представившим Заявки. 

15. После направления протокола допуска Организатором закупок направляются приглашения потенциальным поставщикам, получившим допуск к участию на конкурентных переговорах с указанием времени, даты начала и завершения проведения конкурентных переговоров по снижению цены, за исключением случаев, предусмотренных пунктом 16 Закупочной документации. 

16.
Конкурентные переговоры по снижению цены не проводятся по лотам в следующих случаях: 

1) отсутствия Заявок;

2) после отклонения не осталось Заявок.

17. Переговорная группа проводит конкурентные переговоры по снижению цены с потенциальными поставщиками.

Встреча с потенциальными поставщиками для проведения переговоров по снижению цены проводится в срок не позднее второго рабочего дня, со дня, следующего за днем подписания протокола допуска, по адресу: г. Нур-Султан, пр. Кабанбай Батыра 19.
К участию в переговорах допускаются первые руководители потенциальных поставщиков, допущенных к переговорам или уполномоченные ими представители, полномочия которых подтверждены соответствующими документами либо оригиналом или нотариально засвидетельственной копией доверенности на участие в переговорах по снижению цены. 

До начала процедуры переговоров проводится регистрация участников переговоров. Осуществляется проверка документов наделяющих представителей потенциальных поставщиков-участников переговоров правами и полномочиями по ведению переговоров. Регистрация участников конкурентных переговоров осуществляется в соответствии с порядком регистрации по времени предоставления Заявки для участия в конкурентных переговорах.
После завершения регистрации участников конкурентных переговоров осуществляется объявление о начале конкурентных переговоров с информированием общего списка участников первого раунда конкурентных переговоров, последовательности представления Заявок на участие в переговорах, минимальных ценах по каждому из лотов, об итогах первого раунда и рассмотрением данных ценовых предложений как пороговых для дальнейшего снижения цены.
После завершения рассмотрения ценовых предложений первого раунда осуществляется объявление о начале второго раунда конкурентных переговоров. 

Переговорная группа проводит переговоры по снижению цены по второму раунду индивидуально с каждым допущенным потенциальным поставщиком на предмет снижения цены отдельно по каждому лоту.

Обсуждение и сбор предложений с участником переговоров на предмет предоставления окончательной цены по лоту осуществляется в индивидуальном порядке согласно очередности регистрации участников.
Процедура индивидуальных переговоров завершается подписанием окончательных ценовых предложений (Приложение 7), заверенных печатью потенциального поставщика, которое будет являться официальным ценовым предложением для выполнения работ по каждому лоту. 

После подписания окончательных ценовых предложений осуществляется объявление победителей конкурентных переговоров в разрезе каждого лота и их цен.

Протокол итогов конкурентных переговоров направляется участникам данных конкурентных переговоров в течение 2 (двух) рабочих дней со дня подписания протокола итогов и размещается в Системе.
18. Протокол итогов конкурентных переговоров должен содержать следующую информацию:

1) о месте и времени подведения итогов;

2) о поступивших Заявках потенциальных поставщиков;

3) о сумме, выделенной для закупок, предусмотренной в плане закупок, без учета НДС;

4) об отклоненных Заявках с указанием детализированных оснований отклонения;

5) о потенциальных поставщиках, чьи Заявки не отклонены;

6) об итогах конкурентных переговоров;

7) ценовые предложения всех потенциальных поставщиков, принявших участие в конкурентных переговорах, в т.ч. окончательные ценовые предложения; 

8) о сумме и сроках заключения договора о закупках (в случае если конкурентные переговоры состоялись);

9)  о потенциальном поставщике, занявшем по результатам сопоставления цены второе место;

10) о направлении потенциальным поставщикам, соответствующим государственным органам, физическим и юридическим лицам запросов;

11) иная информация по усмотрению переговорной группы.

Протокол итогов подписывается переговорной группой, наблюдателями (в случае их участия), а также ее секретарем.  

19.
Победитель конкурентных переговоров определяется на основе наименьшей общей цены по результатам представленных дополнительных ценовых предложений по снижению цены.

Потенциальный поставщик, занявший по итогам оценки второе место, определяется на основе цены, следующей после наименьшей общей цены.

При равенстве цен ценовых предложений победителем (или потенциальным поставщиком, занявшим по итогам оценки второе место) признается потенциальный поставщик закупаемых услуг, ранее предоставивший Заявку на участие в конкурентных переговорах.

20. В случае если по результатам конкурентных переговоров по снижению цены не поступило ни одного дополнительного ценового предложения по снижению цены, победителем признается потенциальный поставщик, предложивший наименьшую цену из потенциальных поставщиков, допущенных на участие к переговорам по снижению цены. 
21. Конкурентные переговоры признаются переговорной группой несостоявшимися в разрезе каждого лота в случае:

1) не представления Заявок потенциальными поставщиками;

2) если после отклонения переговорной группой по основаниям, предусмотренным пунктом 11 Закупочной документации, не осталось Заявок потенциальных поставщиков;

3) уклонения победителя и потенциального поставщика, занявшего по итогам анализа и оценки второе место, от заключения договора;

4) непредставления победителем конкурентных переговоров и потенциальным поставщиком, занявшим второе место, обеспечения исполнения договора.
Приложения к Закупочной документации:

1. Приложение 1 «Перечень закупаемых работ».

2. Приложение 2 «Техническая спецификация (техническое задание) закупаемых работ».

3. Приложение 3 «Банковская гарантия (форма обеспечения исполнения договора о закупках)».

4. Приложение 4 «Проект договора».
5. Приложение 5 Ценовое предложение (Форма ценового предложения первого раунда).
6. Приложение 6 «Проект письма потенциального поставщика, подтверждающее согласие потенциального поставщика – участника переговоров с условиями и процедурой проведения конкурентных переговоров».
7. Приложение 7 Ценовое предложение (Форма ценового предложения второго раунда).
8. Приложение 8 «Письмо обязательство о заключении договора».

9. Приложение 9 «Письмо потенциального поставщика, подтверждающее об ознакомлении по включению в Перечень ненадежных потенциальных поставщиков (поставщиков) Холдинга.

___________________________________________
